Navita Yritysmalli - analysointi- ja ennusteohjelma

Yritysmalli kaytossa 20 vuotta

Pentikin kasvu nojaa
tarkkoihin ennusteisiin

Posiolainen Pentik Oy on
Yritysmallin yksi pitkdai-
kaisimmista kdyttdjistd.
Yhtié hankki ohjelmis-
ton dos-version vuonna
1987. Navita Yritysmal-
lin Pentik otti kdyttoon-
sd vuonna 2004.

”Yritysmalli on meille yk-
sinkertaisena ja helppokéyt-
toisend ihanteellinen analy-
sointi- ja ennusteohjelma”,
titvistdd kayttokokemuksensa
Pentikin hallituksen puheen-
johtaja Topi Pentikéinen.

Pentik Oy:n toiminta on
laajentunut Posiolta tasaiseen
tahtiin. Yhti6lla on nyt jo 71
myymailad, joista 3 on Ruot-
sissa ja 7 Norjassa. Suun-
nitelmissa on ensimmaéisen
myymaéldn avaaminen Sveit-
siin, ja myymaélédverkoston
kasvattaminen kotimaassa
vield 5-10 myymalalla sekd
myymaéldiden koon tuntuva
kasvattaminen.

Myymaléiden kasvuennus-

teita, kuluja ja menestysti
Topi Pentikdinen seuraa
Navita Yritysmallilla. Liike-
vaihdolle, kuluille, investoin-
neille, vaihto-omaisuudelle
ja muille tunnusluvuille on
ohjelmistossa omat rivinsa,
joiden pohjalta seurataan
tapahtunutta ja ennakoidaan
tulevaa.

Harrastuksesta
yritystoiminnaksi

Pentik sai alkunsa vuonna
1971 Anu Pentikin keramiik-
ka- ja nahkaharrastuksesta.
Omakotitalon kellarista siir-
ryttiin erilliseen keramiikka-
pajaan jo seuraavana vuonna.
Keramiikkapajan ympérilla
on nyt rakennuskokonaisuus,
jota kutsutaan Pentik-méeksi.
Pentik-méella vieraili viime
vuonna 110 000 matkailijaa.

1990-luvulla yritys kes-
kittyi ydinosaamiseensa;
keramiikan valmistukseen
ja myyntiin. Tdnd pdivana
yritys suunnittelee, valmistaa
ja myy Pentik-tuotemerkilld

kdytto-, lahja- ja piensisus-
tustuotteita pddasiassa suo-
raan kuluttajille.

Pentik-ryhma tyollistda yli
300 henked, joista kolman-
nes tyoskentelee Posiolla.
Ryhmin liikevaihto on yli 30
miljoonaa euroa. Liikevaihto
on viisinkertaistunut viimeis-
ten viiden vuoden aikana.
Tavoitteena on liikevaihdon
kasvattaminen yli 40 miljoo-
naan ldhivuosina.

Uutena toimintona Pentik
avaa nettikaupan. ”Uudis-
tamme verkkopalvelumme
ja samalla avaamme verkko-
kaupan. Aluksi se rajataan
kotimaan markkinoille,
mutta my6hemmin se laa-
jennetaan myds ulkomaille”,
Pentikéinen kertoo.

Ennusteet
toteutuneet hyvin

Pentik laatii Navita Yritys-
malliin kolmen toteutuneen
tilikauden paélle ennusteet
neljastd tulevasta kaudesta.
Ennusteisiin otetaan mukaan

" Yritysmallilla
tehdyt pitkan
tahtdimen en-
nusteet ovat to-
teutuneet myos
kadytannossa la-
hes sellaisinaan,
Topi Pentikai-
nen sanoo.

suunnitellut uudet myymalét
ja muut merkittdvat muutok-
set. Ennusteluvut tarkistetaan
kolmesti vuodessa vilitilin-
paétdsten yhteydessa.

”Oikeastaan viimeiset
kymmenen vuotta tilla taval-
la tarkasti tehdyt ennusteet
ovat sitten toteutuneet myos
kdytanndssé lahes sellai-
senaan. Tdm4 on sidosryh-
méyhteyksissd, esimerkiksi
rahoituspaketeissa, pisti-
maton viline”, Pentikdinen
toteaa.

Pentikédisen mukaan Yri-
tysmallin numerot ovat hel-
posti ymmérrettdvid. Niiden
pohjalta yhtion johdon on
helppo saavuttaa yksimie-
lisyys tulevaisuuden toi-
menpiteistd. Numeroista on
yhtidssd niin pitkd toteuma-
historia, ettd niiden pohjalta
osataan arvioida strategisten
investointien, esimerkiksi
ulkomaisten myymaldiden,
vaikutus yhtion tuloskehi-
tykseen.
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